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Stark im Pitch

Bringen Sie Ihre Produkte zum Fliegen!

Worauf kommt es in lhrem Pitch entscheidend zu punkten? Die fachlichen Inhalte sind nur die Grundlage.
Und genau darin verlieren sich viele Experten. Schade. Und langweilig. Leider nicht konkurrenzlos. Das geht
besser. Wirklich erfolgsentscheidend ist Ihre Personlichkeit, lhre Ausstrahlung, Ihre Prasentation, sprich —
wie Uberzeugend und knackig Sie lhre Produkte und deren Nutzen riberbringen. Versprihen Sie
mitrei3ende Begeisterung? Mit der richtigen Rhetorik verbessern Sie sich entscheidend. Ergreifen Sie alle
Chancen im Pitch, denn meist bekommen Sie keine zweite. Nutzen Sie dafir dieses Training und das
Einzel-Coaching, um lhre Produkte zum Fliegen zu bringen.

Inhalte:

¢ |hre Produkte/ Idee und ihr Mehrwert

e Wirkungsmechanismen eines Pitchs erkennen und nutzen

e Aufbau des Pitchs, damit er zum eigenen Pitch wird

e Story-Telling — entwickeln Sie eine wirkungsvolle Geschichte
e Mit den eigenen Stress konstruktiv umgehen

e Gelassen bleiben, sicher auftreten

o Pfiffige Formulierungen sorgen fur gute Ergebnisse

e Den Korper mitreden lassen — Korpersprache und Gestik

e Immer den roten Faden behalten

e Experten-Tipps zu Aufbau und Prdsentation

Nutzen:

Ihr Pitch erzielt Ergebnisse

lhre Idee kommt beim Zuhérer an

Sie fUhlen sich sicher und prdsentieren Uberzeugend
Sie haben die besten Formulierungen

Methodik:

Zielgruppe:

Verkdaufer, Entwickler, Pitcher | Existenz-Grinder
Dauer:

2 Tage

Leitung:

1 Trainer 1 Coach
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